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                      En esta ocasión vamos a destacar los malos hábitos adquiridos en el Networking que pueden interponerse en el camino para el desarrollo de relaciones mutuamente valiosas.

                      Por lo tanto, cuando vuelva a asistir  a cualquier evento habría que tener en cuenta estas ideas para poder ofrecer el máximo valor a sus compañeros de Networking.

                      Hábito 1: La actitud equivocada.

                      Cuando asistes a un evento, seguro que te has encontrado con empresarios que actúan de la siguiente forma :

                      -    Venta agresiva – Solamente buscan vender sus servicios y productos a todos los asistentes al evento.

                      -    Centro atención – únicamente se centran en sus propias necesidades. No intentan compartir con otros y ayudar. No les interesa el desarrollo de relaciones mutuamente valiosas. La actitud es fundamental para la creación de redes eficaces. De hecho, es el más importante hábito para entender.

                      Hábito 2: Establecimiento de contactos.

                      La clave para establecer contactos y desarrollar relaciones se tiene que realizar antes de que los necesitemos. Puedes conseguir lo que quieres empezando por ayudar a otros a conseguir lo que quieren ellos en primer lugar.

                      Para tener clientes potenciales es fundamental desarrollar las relaciones en primer lugar.

                      La creación de un Networking efectivo es  el mantenimiento de relaciones mutuamente valiosas que se consiguen con el tiempo.

                      Hábito 3: Información no profesional.

                      Todos hemos recibido algunas tarjetas de presentación que contienen direcciones de correo electrónico con direcciones de correo, Yahoo, Hotmail. Esto es ineficaz para la comunicación empresarial . No hay nada en contra de estos servidores gratuitos, pero la imagen de tu empresa es mucho más profesional utilizando la dirección de la página web de tu organización.

                      Hábito 4: Sentarse con la compañía equivocada.

                      Muchas veces en estos encuentros nos sentamos al lado de conocidos de trabajo o socios. Hay que salir de nuestra zona de confort. En estos casos hay que distribuirse y de esta forma conocerás y contactarás a más personas. La visibilidad de la empresa debe estar siempre repartida.

                      Hábito 5: No te quejes del evento al que asistes

                      No te quejes de nada . Es fácil verse inmerso en un ciclo de quejas,  sobre todo en eventos en los que casi todo el mundo está un poco incómodo. A pesar de que quejarse puede ayudar a romper el hielo, no es atractivo.

                      Hábito 6: No hacer el seguimiento

                      Mantente en contacto. Tienes que registrar cada contacto en una base de datos y  contactar  posteriormente a cada una de esas personas. Si el contacto no está en tu base de datos o no tomas las medidas necesarias para mantener el contacto, tu trabajo de networking no tiene sentido.

                      
                        En esta ocasión vamos a destacar los malos hábitos adquiridos en el Networking que pueden interponerse en el camino para el desarrollo de relaciones mutuamente valiosas. Por lo tanto, cuando vuelva a asistir a cualquier evento habría que tener en cuenta estas ideas para poder ofrecer el máximo valor a sus compañeros de Networking.

                        Hábito 1: Actitud La actitud equivocada. Cuando asistes a un evento, seguro que te has encontrado con empresarios que actúan de la siguiente forma :

                        - Venta agresiva – Solamente buscan vender sus servicios y productos a todos los asistentes al evento.

                        - Centro atención – únicamente se centran en sus propias necesidades. No intentan compartir con otros y ayudar. No les interesa el desarrollo de relaciones mutuamente valiosas. La actitud es fundamental para la creación de redes eficaces. De hecho, es el más importante hábito para entender.

                        Hábito 2: Establecimiento de contactos La clave para establecer contactos y desarrollar relaciones se tiene que realizar antes de que los necesitemos. Puedes conseguir lo que quieres empezando por ayudar a otros a conseguir lo que quieren ellos en primer lugar.

                        Para tener clientes potenciales es fundamental desarrollar las relaciones en primer lugar.

                        La creación de un Networking efectivo es el mantenimiento de relaciones mutuamente valiosas que se consiguen con el tiempo. 

                        Hábito 3: Información no profesional Todos hemos recibido algunas tarjetas de presentación que contienen direcciones de correo electrónico con direcciones de correo, Yahoo, Hotmail. Esto es ineficaz para la comunicación empresarial . No hay nada en contra de estos servidores gratuitos, pero la imagen de tu empresa es mucho más profesional utilizando la dirección de la página web de tu organización.

                        
Hábito 4: Siéntate con la compañía equivocada Muchas veces en estos encuentros nos sentamos al lado de conocidos de trabajo o socios. Hay que salir de nuestra zona de confort. En estos casos hay que distribuirse y de esta forma conocerás y contactarás a más personas. La visibilidad de la empresa debe estar siempre repartida. 


                        Hábito 5: No te quejes del evento al que asistes

                        No te quejes de nada . Es fácil verse inmerso en un ciclo de quejas,  sobre todo en eventos en los que casi todo el mundo está un poco incómodo. A pesar de que quejarse puede ayudar a romper el hielo, no es atractivo.

                        Hábito 6: No hacer el seguimiento 

                        
Mantente en contacto. Tienes que registrar cada contacto en una base de datos y contactar posteriormente a cada una de esas personas. Si el contacto no está en tu base de datos o no tomas las medidas necesarias para mantener el contacto, tu trabajo de networking no tiene sentido.


                      

                      
                          
                        
                      

                    
	Última actualización el Lunes, 12 de Diciembre de 2011 18:26


 
                
                  
                    Agregue su comentario

                    
                  

                  
                    yvComment v.1.24.0
                  

                  

                

                
                  

                

              

            

            
              
                Ultimas publicaciones

                	
                    Cuatro años haciendo networking
                  
	
                    Crece el número de empresas que esperan brotes verdes en un año
                  
	
                    Networking: por qué, cuándo y dónde
                  
	
                    IV Edición del Encuentro Comercial de negocios & networking y Aje
                  
	
                    Nueva iniciativa dirigida a emprendedores facilitará su acceso a reuniones de networking profesional
                  
	
                    Siete de cada diez empresas españolas usan las redes sociales para adquirir visibilidad
                  
	
                    Estrenamos una nueva línea para emprendedores
                  
	
                    Las PYMES contratarían nuevos empleados a cambio de incentivos económicos
                  
	
                    Una pequeña reflexión sobre networking presencial y networking online
                  
	
                    ¿Net… qué? Networking
                  
	
                    Ayuda a las pymes que contraten desempleados
                  
	
                    Siete consejos para acelerar su red de negocios
                  
	
                    Grupos para establecer contactos
                  
	
                    Del 18 al 21 (por ciento)
                  
	
                    Pautas para el éxito en las Redes de Negocios
                  
	
                    Cinco Errores de Networking que pueden costarle clientes
                  
	
                    Hacienda se queda sin papel
                  
	
                    15 ideas de networking para emprendedores
                  
	
                    Gran éxito del Encuentro Comercial AJE + N&N
                  
	
                    Colaboración entre Womenalia y negocios & networking con importantes ventajas.
                  
	
                    Networking Presencial.Técnicas y consejos.
                  
	
                    Sólo uno de cada cinco autónomos cotiza por la nueva cobertura de cese de actividad
                  
	
                    Speed Networking
                  
	
                    Añadimos a nuestra cartera de actividades las comidas de negocios
                  
	
                    Construir la mejor relación en los eventos
                  
	
                    
                  
	
                    La Etica en el Networking
                  
	
                    I Congreso de Networking y colaboración con Aje Madrid
                  
	
                    6 malos hábitos en el Networking
                  
	
                    Una Jornada para dar a conocer el uso del software libre
                  


              

              
                Lo mas comentado

                	
                    Networking en La Diligencia de Catering (5)
                  
	
                    Iniciativa por Japón (2)
                  
	
                    La Etica en el Networking (2)
                  
	
                    Una pequeña reflexión sobre networking presencial y networking online (2)
                  
	
                    Más de la mitad de las empresas españolas quieren ampliar plantilla en los próximos dos años (1)
                  
	
                    Salon mi empresa (1)
                  
	
                    Feliz Verano 2010 (1)
                  
	
                    Networking efectivo..¿Online o presencial ? (1)
                  
	
                    Más herramientas para el networking!! (1)
                  
	
                    Gran éxito del Encuentro Comercial AJE + N&N (1)
                  


              

              
                Ultimos Comentarios

                	
                    Excelente Comentario
                  
	
                    Pero, ¿el 70% lo hace bien?
                  
	
                    Networking Presencial+Networking Online= Acciones Paralelas y Complementarias
                  
	
                    Una Comunidad de Google si puede hacer networking online.
                  
	
                    Falta un error
                  
	
                    Agradecer
                  
	
                    N&N
                  
	
                    La Etica en el Networking
                  
	
                    Etica en el networking
                  
	
                    Teletrababo
                  


              

              
                Eventos Destacados

                	
Jue May 09 @16:30 - 18:00

                    Taller: El negocio emocional: Tiempo-Dinero

	
Mar May 21 @16:30 - 18:00

                    Taller: "Comunicación y Ventas". Mejor Comunicación = Más Ventas

	
Jue May 23 @16:30 - 18:00

                    Taller: El perfil del freelance. Las claves para ser el mejor candidato trabajando como empresario.

	
Jue May 23 @19:00 - 20:30

                    XV Edición "Cloud y e - Learning"

	
Mar May 28 @16:30 - 18:00

                    Taller: Social Commerce. 100 Consejos para vender en Internet



              

            



          

        

      

    

    
      Usted está aquí  : Inicio > Blog > Blog N y N > 6 malos hábitos en el Networking
    

    
      
        
          Ultimas entradas

          	
              Cuatro años haciendo networking
            
	
              Ahora Negocios&networking también organiza reuniones de networking a medida
            
	
              Crece el número de empresas que esperan brotes verdes en un año
            
	
              Negocios & Networking cumple cuatro años
            
	
              Entrevista a Samuel Benzadon en Pymerang
            


        

      

      
        
          Lo más visto

          	
              Networking | Negocios y Networking
            
	
              Más herramientas para el networking!!
            
	
              Grupo de Empresarios
            
	
              Networking Empresarial
            
	
              Contactos Comerciales
            


        

      

      
        
          
          
            
              lefkada
            

          
        

      

      
        
          
             
            
          

          
             
          

        

        
          Síguenos en

          [image: xing]

          

        

      

    

    
      	
            Aviso Legal y Privacidad . Crea un grupo en tu ciudad . Mapa Web . Zona Web . Red Social . NetwCenter . Cursos
          


Copyright © 2013 Negocios y Networking. Todos los derechos reservados. Sistema web y posicionamiento por Eternitic.
    

  

  
